
Zukunftssichere Verkaufskonzepte 
in der Gemeinschaftsverpflegung.

Neue Möglichkeiten, mehr Unabhängigkeit
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Wie gelingt es, den wachsenden 
Erwartungen und Kundenbedürfnissen 
gerecht zu werden und trotz steigender 
Kosten wirtschaftlich tragfähig zu  
bleiben?
Die Beziehung zwischen Kantinenbetreibern und ihren 
Gästen hat sich verändert. Gäste erwarten heute nicht 
nur hochwertige Speisen, sondern auch Flexibilität: Ver-
pflegung soll verfügbar sein, wann immer sie gebraucht 
wird – weit über die traditionellen Essenszeiten hinaus. 
Gleichzeitig stoßen Betreiber an Ihre Grenzen, da sie auf 
Personal angewiesen sind, das schwer zu finden ist und 
deren Schichten in der Regel maximal acht Stunden um-
fassen. Dies limitiert die Verkaufszeiten und damit auch 
die Umsatzmöglichkeiten. Mit dem FridgeOmat eröffnen 
sich neue Chancen. Er ermöglicht Ihnen, die wachsen-
den Ansprüche Ihrer Gäste zu bedienen, indem Sie eine 
moderne, zeitlich flexible Verpflegungsmöglichkeit bie-
ten – sicher und personalunabhängig. Lehnen Sie sich 
zurück und behalten Sie den Überblick, während sich 
Ihre Gäste zu jeder Zeit selber verpflegen können. Der 
SB-Kühlschrank verbindet die Ansprüche an moderne 
Gemeinschaftsverpflegung mit wirtschaftlicher Effizienz 
und stärkt die Beziehung zwischen Ihnen und Ihren Gäs-
ten. Die Unterstützung nach der Sie gesucht haben, um 
Ihr Unternehmen zukunftsfähig aufzustellen.

„
Der FridgeOmat ist die Lösung für moderne  
Kantinen. Er ermöglicht eine hochwertige  
Verpflegung rund um die Uhr, ganz ohne  
personellen Mehraufwand. So können wir  
den steigenden Ansprüchen gerecht werden  
und gleichzeitig unsere Effizienz steigern.
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Gemeinschaftsverpflegung: Gäste 
begeistern und dank automatisierter 
Prozesse ohne zusätzlichen Personalbedarf 
Umsatz und Flexibilität steigern.
Personaleinsparung und längere Verkaufszeiten
Der FridgeOmat kann nicht nur den Personalbedarf während der regulären Kanti- 
nenzeiten senken, sondern ergänzt Ihr Angebot auch davor und danach nahtlos. So 
können Sie Ihre Gäste auch dann versorgen, wenn kein Personal mehr vor Ort ist und 
ermöglichen ihnen zu jeder Zeit einen schnellen Zugriff auf Ihr Angebot. 

Flexibilität beim Angebot
Dank digitaler Preisschilder können Betreiber Preise dynamisch anpassen. Die fle-
xibel nutzbaren Fächer können mit wenigen Klicks angepasst und Produkte mühe-
los ausgetauscht werden - ideal für wechselnde Angebote und Sonderaktionen, die 
Kunden locken und Abschriften senken. Darüber hinaus können mit dem FridgeOmat 
Zweigstellen und angrenzende Betriebe bedient werden.

Nachhaltigkeit und Kostenkontrolle
Die mitgelieferte Software ermöglicht eine präzise Bestandskontrolle und hilft dabei, 
Abschreibungen durch MHD-Management und remote einstellbare Verkaufsaktionen 
zu reduzieren. Dank der energieeffizienten Technologie und den speziell angefertig-
ten Fächern für optimale Luftzirkulation sind die Energiekosten gering.
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Mehr Möglichkeiten, neue Chancen: 
Der FridgeOmat als vielseitige  
SB-Lösung für Kantinenbetreiber. 
Attraktiv, flexibel, jederzeit verfügbar
Zeit ist kostbar: mit dem FridgeOmat bieten Sie die schnellste Verpflegungsoption 
und können rund um die Uhr überzeugen – ideal für Schichtbetriebe und alle Kanti-
nen, die länger verkaufen wollen. So sorgen Sie für eine kontinuierliche Verfügbar-
keit und schaffen ein attraktives Angebot gegenüber Außer-Haus-Optionen.

Weitere Standorte erschließen
Zweigniederlassungen, Nebengebäude und Co. ohne eigene Kantine lassen sich mit 
dem Verkaufskühlschrank sicher und einfach bedienen. Auch in der Nähe liegende 
Betriebe und Büros ohne eigene Mitarbeiterverpflegung können unkompliziert ver-
pflegt werden.

Verpflegung für Gäste und Besucher
Kantinen in Krankenhäusern, öffentlichen Einrichtungen oder großen Unternehmen 
können den FridgeOmat neben der Mitarbeitendenverpflegung ebenfalls als Zusatz-
angebot für externe Gäste und Besucher nutzen, die außerhalb der regulären Öff-
nungszeiten vorbeikommen. 

Mobile Verpflegungslösungen
Der FridgeOmat kann mit Rollen geliefert werden und auch an wechselnden Standor-
ten zum Einsatz kommen, zum Beispiel im Event-Bereich oder abgegrenzten Klinik-
Bereichen. So bringen Sie Ihr Angebot an die Orte, wo traditionelle Kantinenlösungen 
an ihre Grenzen stoßen. 

„
Der FridgeOmat revolutioniert die Kanti-
nenverpflegung als variabel bestückba-
re, automatische Verkaufslösung: Er kann 
das Servicepersonal ersetzen, das sonst 
für die Kundenbedienung nötig wäre, 
und Sie erfüllen gleichzeitig die wach-
senden Gästewünsche nach flexiblen, 
rund um die Uhr verfügbaren Angeboten.

PSSSST: Die leise Kühleinheit mit nur 45 dB  

ermöglicht eine Aufstellung an jedem Ort.
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Smarte Features für eine Standfläche  
von nur 0,7 m² und eine Verkaufsfläche  
von mehr als 2 m².

Energie- und platzsparend
Der FridgeOmat ist energieeffizient 
(EEK: B; 820 kWh/Jahr) und benötigt 
nur einen 220-240V Stromanschluss 
sowie eine Internetverbindung. Mit 0,7 
m2 Standfläche ist er platzsparend, ste-
ckerfertig und nach kurzer Einweisung 
sofort einsatzbereit – ganz ohne Um-
bauten.

Sicher verkaufen 
Der FridgeOmat bietet HACCP-konfor-
mes Temperaturmanagement (2-10°C) 
mit Remote-Überwachung für sichere 
Kontrolle. Mit integriertem MHD-Ma-
nagement behalten Sie ablaufende 
Ware im Blick und minimieren Verluste. 
Die Kundenidentifikation sorgt für einen 
sicheren Verkaufsprozess.

Flexibel bleiben
Die Fächer lassen sich innerhalb von 
Sekunden neu konfigurieren, das Nach-
füllen ist einfach und Sortimente können 
auf den insg. 2m2 Verkaufsfläche flexi-
bel angepasst werden.

Software
Die Software ermöglicht die standort-
übergreifende Steuerung und Überwa-
chung aller Geräte. Produktdaten lassen 
sich in Echtzeit einspielen und Informa-
tionen können per CSV-Export und API 
weiterverarbeitet werden.

Digitale Preisschilder
Smart Shelf Displays ermöglichen das 
Einspielen von Produktinfos, Bildern, 
Preisen und Aktionen – ideal für schnel-
le Änderungen, Abverkäufe oder Happy 
Hours, alles bequem remote.

Zahlung
Der FridgeOmat nutzt Gewichtssenso-
ren, die entnommene Produkte erkennen 
und bargeldlos abrechnen. Akzeptiert 
werden Debit- und Kreditkarten, Smart-
phone-Zahlungen sowie NFC-Zimmer-
karten, Anhänger und Wearables.

Schneller Abverkauf 
In nur 15 Sekunden können Kunden be-
liebig viele Produkte entnehmen. Die 
optimale Sichtbarkeit und zusätzliche 
Infos auf Monitoren fördern schnelle 
Entscheidungen – so können bis zu vier 
Kunden pro Minute bedient werden.

NEU: FridgeOmat AR-Modell hier anschauen

Höhe: 1965mm
Breite: 990mm
Tiefe: 690mm
 
10“ Touch Screen

Verkaufsebenen: 6
Verkaufsfläche: 2 m2

5 Ebenen je 653mm x 580mm 
1 Ebene mit 630mm x 305mm

Aufteilung:
3 Ebenen mit je 3 Schalen 
3 Ebenen mit je 2 Schalen

Gewicht: 225kg
Erweiterung
Der FridgeOmat ist modular erweiterbar: 
um weitere Smart Fridges, Kaffeemo-
dule und Mikrowellen-Tower. Alle Ver-
kaufsgeräte werden zentral über unsere 
Software gesteuert. 

Seite 8                           www.hokumat.de www.hokumat.de                           Seite 9

FridgeOmat von HOKUMA: Verkaufen leicht gemacht. FridgeOmat von HOKUMA: Verkaufen leicht gemacht.

https://mazing.link/pJVY-8vX9d


Drei Schritte für Sie.

Step 1: 
Mit bargeldloser Bezahl- 
methode nach Wahl die  
Kühlschranktür entsperren

Step 1: 
Mit der Betreiber-Karte das 
Admin-Menü öffnen und die 
Kühlschranktür entsperren

Step 2: 
Die gewünschten Produkte 
entnehmen

Step 3: 
Tür schließen und genießen.

Step 3: 
Tür schließen - der  
FridgeOmat ist sofort  
wieder verkaufsbereit

Good to know:

	» �Der FridgeOmat erkennt die entnommenen 
Produkte und leitet nach Schließung der 
Tür die automatische Zahlung ein.

	» �Ware, die man während geöffneter Tür 
wieder zurücklegt, wird bei der Abbu-
chung nicht berücksichtigt.

	» �Der gesamte Kaufprozess lässt sich am in-
tegrierten Touch-Display live mitverfolgen.

Good to know:

Der Befüller wird am Touch-Display Schritt-
für-Schritt durch den gesamten Prozess 
der Bestückung geführt.

Step 2: 
Über den Touch-Display den 
Prozess starten.  
 
Nachfüllen: Produkte platzie-
ren, Bestand passt sich auto-
matisch an. 
 
Neu bestücken: Waagen kali-
brieren, Fächer füllen, Daten 
zuweisen.

Drei Schritte für Ihre Kunden.
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Bei HOKUMA stehen maßgeschneiderte Lösungen im Mittelpunkt – 
jedes Projekt ist einzigartig, genau wie unsere Kunden. Vom ersten 
Kontakt bis zur Inbetriebnahme begleiten wir Sie persönlich und effi-
zient, sodass Ihr FridgeOmat in kürzester Zeit einsatzbereit ist. Ganz 
ohne lange Wartezeiten und Umbauten. Darüber hinaus bieten wir 
Ihnen jederzeit fachkundige Unterstützung durch unseren Techniker- 
und IT-Support, der immer für Sie da ist – vor, während und nach der 
Installation.

Unser 360-Grad-Service.

Beratung und Planung

IT-Implementierung und Installation

Geräteeinweisung und Schulung

Support und 24/7 Remote-Service

Individuelle Bedarfsanalyse, Zeitplanung 
und Schnittstellenmanagement – flexibel 
per Telefon, Video oder vor Ort im Show-
room in Niederkassel.

Nahtlose Systemverknüp-
fung durch IT-Experten 
sowie Aufbau und Inbe-
triebnahme vor Ort durch 
unser Technikerteam.

Umfassende Schulung vor Ort so-
wie digitales Material mit Schritt-
für-Schritt-Anleitungen.

Bundesweiter Techni-
ker-Service und 24/7 
IT-Kundensupport.
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Der FridgeOmat von HOKUMA:  
Verkaufen leicht gemacht.

Made in Europe mit hochwertigen 
Komponenten und exzellenter  
Verarbeitung

Bundesweiter Ser-
vice und 24/7-Sup-
port für alle Fälle

Finanzierung nach 
Wunsch über Direkt-
kauf, Leasing oder 
Mietkauf, flexibel und 
bilanzfreundlich

Sicher und zuverlässig durch 
Schutz vor Diebstahl und Van-
dalismus dank personalisier-
tem, bargeldlosem Verkauf

Digitale Preisschilder für eine moderne Pro-
duktpräsentation und schnelle Änderung von 
Produktinformationen und Preisen

Vernetzt und smart mit 
Software für Produkt- und 
Kundenmanagement, Ver-
kaufsanalysen, Temperatur-
überwachung (HACCP) und 
mehr

Benutzerfreundlich 
dank extrem einfa-
cher Bedienung für 
Betreiber, Personal 
und Gäste

Auf über 2m2 flexibel verkau-
fen und das Sortiment in Se-
kunden dem Bedarf anpassen

💳
🔧

🍲

📲

Seite 14                           www.hokumat.de www.hokumat.de                           Seite 15

FridgeOmat von HOKUMA: Verkaufen leicht gemacht. FridgeOmat von HOKUMA: Verkaufen leicht gemacht.



NEU: FridgeOmat AR-Modell hier anschauen

Bereit, neue Wege zu gehen? 
Treffen Sie Ihre Entscheidung für mehr 
Unabhängigkeit und vereinbaren Sie Ihr 
persönliches Beratungsgespräch mit uns.

HOKUMA GmbH

Adresse: 	 Bahnhofstr. 90, 53859 Niederkassel
Phone: 	 02208 9949868
Mail: 		  info@hokumat.de
Web: 		  www.hokumat.de

https://mazing.link/pJVY-8vX9d

